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Preguntas para actividad de comprensión auditiva guiada

1. ¿Dónde encontró Manuel un carro para comprar?

2. ¿Cuál era la diferencia del nuevo acuerdo de financiación que le ofreció  
el concesionario cuando volvió? 

3. ¿Por qué Manuel no quiso aceptar el nuevo acuerdo?

4. ¿A quién dijo Manuel que reportaría al concesionario si no le devolvía  
su viejo carro?

5. ¿Qué hizo el concesionario?

 

6. ¿Qué debería haber hecho Manuel antes de salir a comprar un carro?
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Preguntas para actividad de comprensión auditiva guiada: 
Guía de respuestas

1. ¿Dónde encontró Manuel un carro para comprar?

En un concesionario local.

2. ¿Cuál era la diferencia del nuevo acuerdo de financiación que le ofreció  
el concesionario cuando volvió? 

Tenía una tasa más alta y un pago mensual más alto.

3. ¿Por qué Manuel no quiso aceptar el nuevo acuerdo?

Sabía que no estaba en condiciones de pagarlo.

4. ¿A quién dijo Manuel que reportaría al concesionario si no le devolvía  
su viejo carro?

Al Fiscal General.

5. ¿Qué hizo el concesionario?

 El concesionario canceló el contrato y le entregó a 

Manuel su viejo carro.

6. ¿Qué debería haber hecho Manuel antes de salir a comprar un carro?

Debería haber comparado ofrecimientos de varios 

prestadores y debería haber obtenido la financiación 

antes de salir a comprar un carro. También debería 

haber pedido que le entreguen el acuerdo por escrito.


