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Conversación entre compañeros: Comprar un carro usado
(Nivel intermedio bajo o superior)

Maestro: Edite esta hoja de ejercicios incluyendo únicamente las 10-12 palabras que quiera o necesite 
enfatizar con sus alumnos. 

Palabra Ejemplo de oración Oración de la conversación con un 
compañero

tasa porcentual 
anual o tasa APR

La tasa porcentual anual, o APR, calcula 
todos los costos de tomar dinero prestado 
por un año.

en su estado 
actual

Si compra un carro en su estado actual, usted 
será responsable de las reparaciones.

Guía del 
Comprador

La Guía del Comprador le da información 
importante sobre el carro. 

concesionario Un concesionario suele vender carros nuevos 
y usados.

concesionaria
Una concesionaria o local de venta del 
concesionario puede ofrecer garantías 
extendidas para los carros que vende.

pago inicial Si hace un pago inicial, puede bajar sus 
costos mensuales.

garantía extendida Una garantía extendida puede tener un costo 
extra.

financiación
Compare los costos de la financiación del 
concesionario con el costo de un préstamo 
de un banco o cooperativa de crédito. 

inspeccionar Pídale a un mecánico que inspeccione el 
carro antes de comprarlo. 

promesa Pídale al concesionario que le ponga todas 
las promesas por escrito.

retirada del 
mercado

Los fabricantes retiran del mercado los carros 
cuando encuentran problemas de seguridad. 

contrato de 
servicio Un contrato de servicio tiene un costo extra. 
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Palabra Ejemplo de oración Oración de la conversación con un 
compañero

entregar en parte 
de pago

Usted le entrega su viejo carro al 
concesionario en parte de pago a cambio de 
un carro nuevo.

informe del 
historial del 
vehículo

Un informe del historial del vehículo puede 
decirle si un carro estuvo en un accidente. 

número de 
identificación del 
vehículo

El número de identificación del vehículo es 
un número único para cada carro.

garantía Una garantía cubre ciertos costos de 
reparación y servicios. 



Recursos para maestros de Consumidor.gov | Material desarrollado por el Center for Applied Linguistics para la FTC

Palabras que hay que saber: Comprar un carro usado
(Básico/Principiante)

Maestro: Edite esta hoja de ejercicios incluyendo únicamente las 6-8 palabras que quiera o necesite enfatizar 
con sus alumnos. 

Palabra Ejemplo de oración
tasa porcentual 
anual o tasa APR La tasa porcentual anual, o APR, calcula todos los costos de tomar dinero prestado por un año.

en su estado actual Si compra un carro en su estado actual, usted será responsable de las reparaciones.
Guía del 
Comprador La Guía del Comprador le da información importante sobre el carro. 

concesionario  Un concesionario suele vender carros nuevos y usados.

concesionaria Una concesionaria o local de venta del concesionario puede ofrecer garantías extendidas para los 
carros que vende.

pago inicial Si hace un pago inicial, puede bajar sus costos mensuales.

garantía extendida Una garantía extendida puede tener un costo extra.

financiación Compare los costos de la financiación del concesionario con el costo de un préstamo de un banco 
o cooperativa de crédito.

inspeccionar Pídale a un mecánico que inspeccione el carro antes de comprarlo. 

prestador Un prestador da préstamos o financiación para compras importantes.

fabricante El fabricante es la compañía que hace el carro.

parte El concesionario puede pagar una parte de los costos de reparación si encuentra un problema.

pre-aprobado Un prestador puede pre-aprobar un préstamo para que usted sepa cuánto puede gastar.

promesa Pídale al concesionario que le ponga todas las promesas por escrito.
retirada del 
mercado Los fabricantes retiran del mercado los carros cuando encuentran problemas de seguridad. 

contrato de 
servicio Un contrato de servicio tiene un costo extra. 

entregar en parte 
de pago

Usted canjea o le entrega su viejo carro al concesionario en parte de pago a cambio de un carro 
nuevo.

informe del 
historial del 
vehículo

Un informe del historial del vehículo puede informarle si un carro estuvo en un accidente. 

número de 
identificación del 
vehículo

El número de identificación del vehículo es un número único para cada carro.

garantía Una garantía cubre ciertos costos de reparación y servicios. 
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Preguntas para lectura guiada 1

1. ¿Qué es una Guía del Comprador?

2. ¿Cuáles son las tres cosas incluidas en la Guía del Comprador?

3. ¿Qué significa comprar un carro “en su estado actual”?

4. ¿Qué es una garantía?

5. Escriba dos maneras en que puede obtener una garantía.

 

6. ¿Una garantía extendida está incluida en el precio del carro? 

7. ¿Cuál es una de las ventajas de tener una garantía o de comprar una  
garantía extendida?  
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Preguntas para lectura guiada 1: Guía de respuestas  

1. ¿Qué es una Guía del Comprador?

 La Guía del Comprador le da información importante 

 sobre el carro.

2. ¿Cuáles son las tres cosas incluidas en la Guía del Comprador?

•Si el concesionario está vendiendo el carro con 

  una garantía.

•Le dice si el concesionario está vendiendo el carro sin 

  una garantía o “en su estado actual”.

•Qué parte del costo de reparación le corresponde 

  pagar al concesionario bajo la garantía.

•Los principales sistemas del carro y algunos de los 

  problemas a los que debe prestar atención.

•Que haga revisar el carro por un mecánico 

  independiente antes de comprarlo.

•Que le diga al vendedor que le ponga todas las 

  promesas por escrito.

3. ¿Qué significa comprar un carro “en su estado actual”?

Sin una garantía

4. ¿Qué es una garantía?

Una garantía es una promesa de pagar 

algunas de las reparaciones y servicios.
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5. Escriba dos maneras en que puede obtener una garantía.

La garantía del fabricante todavía podría estar 

vigente, o es posible que el concesionario le ofrezca 

venderle una garantía extendida o un contrato 

de servicio. 

6. ¿Una garantía extendida está incluida en el precio del carro? 

No, una garantía tiene un costo extra. No está 

incluida en el precio del carro.

7. ¿Cuál es una de las ventajas de tener una garantía o de comprar una  
garantía extendida? 

Si tiene problemas con el carro después de comprarlo, 

la garantía puede cubrir algunos de los costos de 

reparación o servicio. 
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Compartir datos  

Alumno A Alumno B
Nombre 3 lugares en los que se puede encontrar un carro 
usado para comprar.

• 

• 

• 

Nombre 3 maneras de obtener información sobre un carro 
usado antes de comprarlo.

• 

• 

• 

¿Cuáles son las 3 preguntas que debería hacer sobre una 
garantía extendida? 

• 

• 

• 

¿Dónde puede tomar un préstamo de dinero para pagar 
un carro?

• 

• 

¿Por qué paga más cuando toma un préstamo de dinero 
para comprar un carro que cuando paga el precio total de 
una vez?

• 

Nombre al menos 3 preguntas que debería hacerles a los 
prestadores antes de tomar un préstamo de dinero para 
comprar un carro. 

• 

• 

• 
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Compartir datos: Guía de respuestas 

Alumno A Alumno B
Nombre 3 lugares en los que se puede encontrar un carro 
usado para comprar.

• Concesionario.

• Una persona que es dueña  
del carro.

• Sitios web.

• Periódicos o revistas.

Nombre 3 maneras de obtener información sobre un carro 
usado antes de comprarlo.

• Conseguir el reporte del 
historial del vehículo.

• Leer los registros de servicios.

• safercar.gov

• Probar el carro.

• Hacerlo inspeccionar por un 
mecánico.

¿Cuáles son las 3 preguntas que debería hacer sobre una 
garantía extendida? 

• Si usted tiene que pagar una 
parte de las reparaciones.

• Dónde hay que hacer las 
reparaciones.

• Si tiene que pagar para 
cancelarla.

¿Dónde puede tomar un préstamo de dinero para pagar 
un carro?

• Banco o cooperativa de crédito.

• Concesionario.

¿Por qué paga más cuando toma un préstamo de dinero 
para comprar un carro que cuando paga el precio total de 
una vez?

• Tiene que pagar intereses y 
cargos.

Nombre al menos 3 preguntas que debería hacerles a los 
prestadores antes de tomar un préstamo de dinero para 
comprar un carro. 

• ¿Cuál es la tasa porcentual 
anual o APR?

• ¿Cuánto pagaré cada mes?

• ¿Cuántos pagos tendré  
que hacer?

• ¿Cuánto dinero pagaré  
en total?
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Preguntas para actividad de comprensión auditiva guiada

1. ¿Dónde encontró Manuel un carro para comprar?

2. ¿Cuál era la diferencia del nuevo acuerdo de financiación que le ofreció  
el concesionario cuando volvió? 

3. ¿Por qué Manuel no quiso aceptar el nuevo acuerdo?

4. ¿A quién dijo Manuel que reportaría al concesionario si no le devolvía  
su viejo carro?

5. ¿Qué hizo el concesionario?

 

6. ¿Qué debería haber hecho Manuel antes de salir a comprar un carro?
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Preguntas para actividad de comprensión auditiva guiada: 
Guía de respuestas

1. ¿Dónde encontró Manuel un carro para comprar?

En un concesionario local.

2. ¿Cuál era la diferencia del nuevo acuerdo de financiación que le ofreció  
el concesionario cuando volvió? 

Tenía una tasa más alta y un pago mensual más alto.

3. ¿Por qué Manuel no quiso aceptar el nuevo acuerdo?

Sabía que no estaba en condiciones de pagarlo.

4. ¿A quién dijo Manuel que reportaría al concesionario si no le devolvía  
su viejo carro?

Al Fiscal General.

5. ¿Qué hizo el concesionario?

 El concesionario canceló el contrato y le entregó a 

Manuel su viejo carro.

6. ¿Qué debería haber hecho Manuel antes de salir a comprar un carro?

Debería haber comparado ofrecimientos de varios 

prestadores y debería haber obtenido la financiación 

antes de salir a comprar un carro. También debería 

haber pedido que le entreguen el acuerdo por escrito.
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Comprar un carro usado: Transcripción

Manuel fue a un concesionario local y encontró un carro que le gustó.

El concesionario le ofreció financiación, así que Manuel presentó una solicitud, 
firmó algunos papeles y se llevó el carro a su casa.

Pero unos días más tarde, recibió una llamada del concesionario. A Manuel no le 
habían aprobado la financiación, así que volvió al concesionario.

Le ofrecieron un acuerdo de financiación distinto. Pero este acuerdo tenía una 
tasa más alta y un pago mensual más alto. Manuel sabía que no podía pagar 
tanto, pero el concesionario comenzó a presionarlo. 

El concesionario le dijo que si no firmaba el nuevo acuerdo de financiación 
tendría que devolver el carro que había comprado. Y también le dijo que no 
podía recuperar su viejo carro porque ya estaba a la venta.

Manuel conocía sus derechos. No se dejó intimidar por el concesionario. Le 
dijo al concesionario que si no solucionaba el problema lo reportaría al Fiscal 
General. 

Y entonces, el concesionario canceló el contrato. Manuel devolvió el carro que 
había comprado y el concesionario le entregó a Manuel su viejo carro.

Ahora, Manuel sabe tiene que comparar ofrecimientos de varios prestadores y 
conseguir financiación antes de salir a comprar un carro. Y también sabe que si 
opta por la financiación del concesionario, tiene que preguntar si el acuerdo es 
final. Y además, tiene que pedir que se lo pongan por escrito.
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Preguntas para lectura guiada 2

1. Nombre al menos 5 cosas a considerar antes de comprar un carro.

• 

• 

• 

• 

• 

2. ¿Cómo puede evitar un problema con la financiación del concesionario?  
¿Qué promesas debería conseguir por escrito? 

3.  Nombre tres cosas importantes que hay que revisar en el contrato  
antes de firmarlo.

• 

• 

• 

4.  ¿Qué debería hacer si tiene un problema con la financiación del 
concesionario?  
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Preguntas para lectura guiada 2: Guía de respuestas

1. Nombre al menos 5 cosas a considerar antes de comprar un carro.

•Cantidad de pasajeros.

•Necesidad de espacio extra.

•Costos de registrar el carro.

•Impuesto sobre las ventas.

•Costos del seguro.

•Gastos en combustible o gasolina.

•Costos de mantenimiento.

2. ¿Cómo puede evitar un problema con la financiación del concesionario?  
¿Qué promesas debería conseguir por escrito?  

Pregunte si el acuerdo es final. Si el acuerdo no es final, 

pídale al concesionario que ponga por escrito su promesa 

de no vender su viejo carro antes de que se apruebe la 

financiación. Pídale también al concesionario que le 

ponga por escrito su promesa de devolver el pago inicial 

si no le aprueban la financiación. 

3.  Nombre tres cosas importantes que hay que revisar en el contrato  
antes de firmarlo.

•Tasa porcentual anual o tasa APR.

•La duración de la financiación.

•El monto tomado en préstamo.

4.  ¿Qué debería hacer si tiene un problema con la financiación del 
concesionario?  

Reportarlo a la FTC llamando al 1-877-382-4357 o 

en ftc.gov/queja.
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¿Qué deberían hacer? 

Situación 1:

David quiere comprar un carro, pero su viejo carro todavía funciona. Cree que 
puede entregar su viejo carro en parte de pago y pagar menos por el carro 
nuevo. ¿Qué debería hacer?

Situación 2:

Clara va un concesionario para comprar un carro. Habla con un vendedor y elige 
un carro para comprar. El vendedor le dice que está apurado y que necesita 
que Clara firme el contrato inmediatamente. Le dice que si firma ya, puede irse 
conduciendo el carro en ese mismo momento. ¿Qué debería hacer primero?

Situación 3:

Mabel va un concesionario para comprar un carro. Encuentra uno que le gusta, 
pero tiene varios años y muchas millas. Le pregunta al vendedor por el historial 
del carro, pero el vendedor le dice que no tiene la información. El vendedor le 
dice que es un buen carro y que Mabel debería comprarlo. ¿Qué debería  
hacer primero? 
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¿Qué deberían hacer?: Guía de respuestas 

Situación 1:

David quiere comprar un carro, pero su viejo carro todavía funciona. Cree que 
puede entregar su viejo carro en parte de pago y pagar menos por el carro 
nuevo. ¿Qué debería hacer?

Debería averiguar cuánto vale su viejo carro y cuánto debería 
pagar por un carro nuevo. 

Debería hablar con su banco o cooperativa de crédito para 
conseguir una pre-aprobación para poder saber cuánto puede 
gastar. 

Situación 2:

Clara va un concesionario para comprar un carro. Habla con un vendedor y elige 
un carro para comprar. El vendedor le dice que está apurado y que necesita 
que Clara firme el contrato inmediatamente. Le dice que si firma ya, puede irse 
conduciendo el carro en ese mismo momento. ¿Qué debería hacer primero?

Debería leer el contrato y revisar los términos de la 
financiación (tasa porcentual anual o APR, duración del 
préstamo y monto del dinero tomado en préstamo).

Debería pedir la Guía del Comprador, probar el carro y/o 
pedirle a su mecánico que inspeccione el carro. 

Debería conseguir un reporte de inspección del vehículo. 

Situación 3:

Mabel va un concesionario para comprar un carro. Encuentra uno que le gusta, 
pero tiene varios años y muchas millas. Le pregunta al vendedor por el historial 
del carro, pero el vendedor le dice que no tiene la información. El vendedor le 
dice que es un buen carro y que Mabel debería comprarlo. ¿Qué debería  
hacer primero? 

Debería insistir en ver la Guía del Comprador y preguntar sobre 
la garantía. 

Debería conseguir un informe del historial del vehículo y 
pedirle a su mecánico que inspeccione el carro.
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Información del vehículo

1.  Visite el sitio web www.vehiclehistory.gov/spanish. Haga clic en el botón 
“Comprender el Informe de Antecedentes de Vehículo del NMVTIS”. ¿Cuáles 
son los cinco indicadores más importantes que debería incluir un informe del 
historial del vehículo?  

• 

• 

• 

• 

• 

http://www.vehiclehistory.gov/spanish
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Información del vehículo: Guía de respuestas

1.  Visite el sitio web www.vehiclehistory.gov/spanish. Haga clic en el botón 
“Comprender el Informe de Antecedentes de Vehículo del NMVTIS”. ¿Cuáles 
son los cinco indicadores más importantes que debería incluir un informe del 
historial del vehículo?  

•Las condiciones en que está el vehículo en ese momento 

  y la última fecha del título.

•El historial de la marca.

•La lectura del odómetro o contador de millas.

•El historial de pérdida total.

•El historial de desguace por siniestro o de c

  arro rescatado. 

http://www.vehiclehistory.gov/spanish
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Comparación de carros usados

Jaime necesita comprar un carro. Tiene tres hijos y necesita algo más de espacio 
en el carro para transportar sus herramientas. Jaime va a un concesionario a mirar 
carros. Realmente le gustaría tener algo como un SUV, pero sabe que los carros 
sedán son más baratos. Mire a continuación sus opciones de compra.  

Opción 1 Sedán Sedán
Precio $10,000 $10,000

Pago inicial $0 $3,000
Tasa de interés 5.0% 5.0%

Término (duración del tiempo para 
pagar)

48 meses (4 años) 48 meses (4 años)

Pago mensual $230.29 $161.21

Opción 2 SUV SUV
Precio $15,000 $15,000

Pago inicial $0 $5,000
Tasa de interés 4.0% 4.0%

Término (duración del tiempo para 
pagar)

60 meses (5 años) 60 meses (5 años)

Pago mensual $276.25 $184.17

1. ¿Qué carro tiene la tasa de interés más alta? 

2. ¿Qué carro tiene el término de tiempo más largo para pagar? 

3. ¿Cuánto dinero puede ahorrar Jaime en su pago mensual si hace un pago 
inicial para el carro sedán? ¿Y para el SUV? 

4. ¿Qué otros costos mensuales y por única vez tiene que considerar Jaime?   
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Mire a continuación los otros costos que Jaime debería considerar. ¿Cuánto más  
dinero necesitará al contado y mensualmente? Complete el cuadro. 

Costos adicionales Sedán SUV
Registro estatal (anual) $175 $300

Impuesto sobre las ventas (por  
única vez)

$600 $900

Cargo por el título del carro (por  
única vez)

$25 $25

Total al contado

Costos adicionales Sedán SUV
Seguro $60 $70

Gasolina $150 $225

Mantenimiento $75 $100
Total de gastos mensuales (no incluye 

el pago del carro)

En este momento, Jaime tiene $6,000. Decida con un compañero:

1. ¿Qué carro debería comprar Jaime? ¿Por qué?

2. ¿Jaime debería hacer un pago inicial? ¿Por qué sí o por qué no? 
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Comparación de carros usados: Guía de respuestas 

Jaime necesita comprar un carro. Tiene tres hijos y necesita algo más de espacio 
en el carro para transportar sus herramientas. Jaime va a un concesionario a mirar 
carros. Realmente le gustaría tener algo como un SUV, pero sabe que los carros 
sedán son más baratos. Mire a continuación sus opciones de compra.  

Opción 1 Sedán Sedán
Precio $10,000 $10,000

Pago inicial $0 $3,000
Tasa de interés 5.0% 5.0%

Término (duración del tiempo para 
pagar)

48 meses (4 años) 48 meses (4 años)

Pago mensual $230.29 $161.21

Opción 2 SUV SUV
Precio $15,000 $15,000

Pago inicial $0 $5,000
Tasa de interés 4.0% 4.0%

Término (duración del tiempo para 
pagar)

60 meses (5 años) 60 meses (5 años)

Pago mensual $276.25 $184.17

1. ¿Qué carro tiene la tasa de interés más alta? 

El sedán.

2. ¿Qué carro tiene el término de tiempo más largo para pagar? 

El SUV.

3. ¿Cuánto dinero puede ahorrar Jaime en su pago mensual si hace un pago 
inicial para el carro sedán? ¿Y para el SUV? 

Puede ahorrar $69.08 en el sedán o $92.08 en el SUV.

4. ¿Qué otros costos mensuales y por única vez tiene que considerar Jaime?   

Debería considerar los cargos de registro, del título del 

carro, los impuestos sobre las ventas, la cuota mensual 

del seguro y los gastos en combustible y de mantenimiento.
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Mire a continuación los otros costos que Jaime debería considerar. ¿Cuánto más 
dinero necesitará al contado y mensualmente? Complete el cuadro. 

Costos adicionales Sedán SUV
Registro estatal (anual) $175 $300

Impuesto sobre las ventas (por  
única vez)

$600 $900

Cargo por el título del carro (por  
única vez)

$25 $25

Total al contado $800 $1225

Costos adicionales Sedan SUV
(Mensualmente) Sedán SUV

Seguro $60 $70
Gasolina $150 $225

Mantenimiento $75 $100
Total de gastos mensuales (no incluye 

el pago del carro)
$285 $395

En este momento, Jaime tiene $6,000. Decida con un compañero:

1. ¿Qué carro debería comprar Jaime? ¿Por qué?

Las repuestas serán variables.

2. ¿Jaime debería hacer un pago inicial? ¿Por qué sí o por qué no? 

Permita que cada pareja comparta sus ideas 

y razonamientos. 
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Comprar un carro usado

A.  Dos cosas nuevas que aprendí sobre comprar un carro usado: 

1.   

2.   

B. Dos preguntas que aún tengo sobre comprar un carro usado:

1.   

2.     


